TECHZEN semplifica la Gestione Energetica
per Reseller, PMI e Grandi aziende

In un mercato energetico sempre piti com-
plesso e volatile, Techzen si afferma come
partner strategico per le imprese italiane.
Fondata da Alessandro Sanguedolce e
Alessandro Fucinese, la societa guida
Reseller, Operatori del settore utility e
PMI, verso una gestione dell'energia
efficiente e competitiva, trasformandola
in leva di crescita.

11 2026 sara un anno di svolta per il com-
parto, dalla transizione green all'instabili-
ta geopolitica.

“Il nostro obiettivo é trasformare la gestio-
ne energetica da problema operativo a
vantaggio competitivo - spiegano i soci -
Le imprese necessitano di modelli flessibili
e di una governance energetica integrata
nei processi decisionali”.

Il modello Techzen combina consulenza
a 360°, dall'analisi dei consumi a strategie
di approvvigionamento, con l'outsour-
cing commerciale ed amministrativo i
clienti possono cosi ridurre i costi fissi ed
ottimizzare le performance.

I risultati concreti del 2025 mostrano una
crescita media del 30% della base clienti
per le aziende partner e una riduzione
del 15% dei costi energetici grazie a con-
tratti personalizzati e PPA (Power Purcha-
se Agreement) di lungo periodo.
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Linnovazione é al centro della strategia.
Techzen investe in digitalizzazione con
dashboard predittive basate su Al, CRM
evoluti e sistemi di tracciabilita block-
chain per forniture green.

“Coniughiamo energia, tecnologia e soste-
nibilita per consentire alle imprese di go-
vernare la transizione energetica e non su-
birla” sottolinea Fucinese.

“Grazie a partnership con trader affidabili,
Techzen é interlocutore unico per il settore -
conclude Sanguedolce - Lefficienza ener-
getica é oggi uno strumento di crescita eco-
nomica e sostenibilita ambientale, con una
missione chiara: trasformare l'energia da
costo a motore di valore e competitivita”
www.techzensrl.it



